ANTAGELSER OM FORRETNINGSMODEL

The Business Model Canvas

Key Partners 00

DINE EKSTERNE RESSOURCER
Hvem vil (gratis) statte dig i opstartfasen
- din familie, dine venner, trivillige

- rAdgivere, andre iveerksaettere

Dit “"dreamteam”
- dine potentielle ansatte eller partnere

Key Activities

DINE NOGLEAKTIVITETER

Hvad er l@sningen pa kundens “problem”
og hvad er dine vigtigste aktiviteter

- hvad seelger du (produkt / ydelse)

- hvad ggr du selv (bygger / leverer)

Key Resources

¢
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NODVENDIGE RESSOURCER-‘
Hvad skal du kabe eller tilfare udefra
- udstyr, software, lokaler, transport
- design, ravarer, underleverandgrer
- serviceydelser (serverplads, advokat)

Value Propositions

s
VZERDITILBUD s
Hvad @nsker kunderne sig i virkeligheden
- har de et problem, et behov som kan
daekkes, noget der skaber vaerdi for dem

Customer Relationships '

KUNDERELATIONER

Hvordan kommunikerer du med kunden
- skaber, vedligeholder og udbygger dit
forhold til malgruppen (medier, kanaler)

Channels

LEVERINGSKANALER

Hvordan leveres din lasning til kunden
- via personlig eller ekstern salgskanal
- via digital eller online salgskanal
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Customer Segments

KUNDESEGMENTER
Dine vigtigste malgrupper, fordelt pa

- slutbrugere” (hvem bruger din lgsning)
- beslutningstagere® (hvem betaler dig)
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Cost Structure
ESTIMEREDE OMKOSTNINGER

Faste og variable udgifter (uge / maned / ar)
- lokaler, bil, internet, telefon, forsikring, lgn

- rdvarer, underleverancer, rddgivning, logistik

- markedsfaring, licenser, renter og afgifter
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Revenue Streams

INDTAGTSMULIGHEDER/OMS ZATNING
Prisseetning, salg og avancer, rabatter, ekstern kapital

- estimeret omseetning (uge / maned / ar)

- indteegtskilder (personligt salg, online salg, forhandlere)
- aftaler om leje eller leasing, licenser eller royalties

- opsparing, lan, investorer, partnere

O:

(®)Strategyzer

strategyzer.com



