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Bilag 3
Scenarier i forbindelse med kommerciel/ikke-kommerciel brug af frø

Nedenfor er et første bud på scenarier, der kan medvirke til at afgrænse praksis for kommerciel og ikke-kommerciel brug af frø. Listen er ikke udtømmende. Efterfølgende vil NAER supplere med en vurdering af de enkelte scenarier i forhold til, om de er omfattet eller ikke omfattet af markedsreglerne for frø.
1. En restaurant køber særlige afgrøder af bevaringsværdige eller hobbysorter. Sælger er entusiast og har det som sin hobby at dyrke særlige grønsager af særlige sorter (med nordisk oprindelse). Sælger køber sine frø fra forskellige netværk af frøentusiaster og på nettet. 
NAER vurderer: 
2. Et bibliotek har etableret en særlig ordning, hvor borgere kan låne frø af særlige bevaringsværdige og hobbysorter. Borgeren vil evt. ikke kunne levere frø tilbage og heller ikke i samme stand som det modtagne. Der er ikke penge indblandet. Man kan låne frø. 
NAER vurderer: 
3. Et museum har en særlig enhed for historiske sorter af blomster og grønsager. De vil gerne udveksle frø og stiklinger med andre museer. De vil også gerne sælge frø til besøgende. 
NAER vurderer: 
4. En haveentusiast har udviklet sin samling af frø og vil gerne sælge frø til andre haveentusiaster. Haveentusiasten har et job og ved siden af det, sælger hun frø gennem sin hjemmeside og ved at deltage på markeder. Udgifterne til at drive virksomheden (porto mv.) er så store, at hun ikke forventer at virksomheden kan give overskud. 
NAER vurderer: 
5. En iværksætter har etableret en virksomhed med salg af flere typer ydelser. En af dem er at sælge frø på sin hjemmeside. Der er både tale om sorter på sortsliste og gamle sorter og andre sorter, der ikke findes i handelen. Salget af frø er på mellem 75.000 og 100.000 kr. årligt. Det er kun en lille del af virksomhedens omsætning. 
NAER vurderer: 
6. En anden iværksætter har etableret en virksomhed med salg af flere typer ydelser. En af dem er at sælge frø på sin hjemmeside. Der er både tale om sorter på sortsliste og gamle sorter og andre sorter, der ikke findes i handelen. Salget af frø er på mellem 200.000 og 300.000 kr. årligt. Det er kun en mindre del af virksomhedens omsætning. 
NAER vurderer: 
7. En forening med et folkeoplysende formål ønsker at udbrede selvforsyning af fødevarer. Foreningen sælger en række produkter for at støtte foreningens medlemmer i aktiviteter, som hører under foreningens formål. Salg af grønsagsfrø er en aktivitet. Salget er blevet meget populært, og omsætningen forventes i år at blive 40.000 kr. Næste år forventes op mod 60.000 kr. 
NAER vurderer: 
8. En uddannelsesinstitution har en række særlige forløb, hvor de studerende lærer om havebrug og jordbrug. For at styrke praksisnære og innovative kompetencer hos de studerende indgår også indsamling og salg af frø samt afgrøder til praktiksteder og andre interesserede. Der er således både virksomheder og private blandt kunderne. Virksomhedskunderne er f.eks. offentlige og private køkkener, daginstitutioner og skolehaver. 
NAER vurderer: 
9. En virksomhed har specialiseret sig i salg af frø, læggekartofler og planter og forskelligt udstyr til haven. Kunderne er private, planteskoler, gartnerier og gavebutikker. Det meste af salget sker på virksomhedens hjemmeside. 
NAER vurderer: 
10. En iværksætter har etableret en virksomhed, som sælger kål. Forretningsstrategien omhandler hvordan kål kan udbredes til private, restauranter og avlere. Kål har mange sundhedsfremmende egenskaber. Iværksætteren, som driver et enmandsvirksomhed, har frø, som sit centrale forretningsområde, men dyrker og sælger også særlige kålsorter til udvalgte restauranter og dagligvarebutikker samt ved et gårdsalg. 
NAER vurderer: 
11. En personaleforening på en undervisningsinstitution ønsker at holde at holde en plantefrø-byttedag i en frokostpause for kollegerne.

NAER vurderer: 

12. Et netværk af frøentusiaster har en fælles faglig interesse for at vedligeholde og udvikle udvalget af frø, der kan dyrkes i deres private haver. Der er både tale om sorter på sortsliste og gamle sorter og andre sorter, der ikke findes i handelen. De udveksler frø over nettet og ved fælles arrangementer. I nogle tilfælde betales for frøene, så omkostninger til poser og porto dækkes.

NAER vurderer: 
13. En møller eksperimenterer med materiale af gamle sorter, som han får og udveksler med møllere i Danmark og andre nordiske lande. Når en sort er interessant med hensyn til smag og/eller bagekvalitet bliver udsæd af sorten opformeret hos lokale landmænd på kontrakt. Når der er en passende mængde såsæd klar, bliver den dyrket hos lokale landmænd på kontrakt. Mølleren aftager brødkornet til sit eget mølleri. Der leveres mel til dagligvarebutikker og handelspartnere i udlandet.

NAER vurderer: 
